












Placement dans le vin Achat de «vins livrables» Achat de «vins primeurs»

Durée d’investissement court, moyen ou long terme Moyen voire long terme

Potentiel de retour sur 
investissement

Oui mais uniquement spéculatif. Le 
rendement annuel peut être très 

bon.

Oui, captation de la plus-value 
naturelle du vin et de la plus-value 
spéculative. Le rendement cumulé 

est meilleur.

Risque de moins value Oui
Oui, mais plus faible que 

l’investissement dans les vins 
livrables
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VENTE «VALORISATION NATURELLE»
& MODELE DE DISTRIBUTION U’WINE INNOVANT

ACHAT PRIMEURS



Catégorie Vins en devenir Seconds Crus Premiers Crus

Description
Châteaux à potentiel dont 

la notoriété est jeune.

Seconds vins des Pre-
miers Crus, vins de clas-

sement (1855, Saint-Émi-
lion) ou vins de notoriété 
éprouvée depuis une di-

zaine d’année.

Premiers Crus Classés de 
Bordeaux, de Bourgogne 

ou d’ailleurs, avec une 
grande renommée inter-

nationale.

Potentiel de 
performance

+++ ++ +

Liquidité + ++ +++
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Performance annuelle réalisée Latent annuel - B2B

Latent annuel - B2C Liv-Ex Fine Wine 100 annuel






